
11:10 – 12:30

09:00 – 10:00

10:00 – 10:10

РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ

Синий зал. Открытие форума

10:10 – 11:10
11:10 – 17:55

Синий зал

фойе. Консультационные пункты

Синий зал красный зал

КЛЮЧ К РАЗВИТИЮ: СТРАТЕГИИ И 
РЕШЕНИЯ ДЛЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ

СБЫТ 2024: МАРКЕТПЛЕЙС 
ИЛИ ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИН?!

РЕГИОНАЛЬНЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ: 
ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПРОЕКТ С УМОМ

 Тренды и задача региона в 
развитии производственного 
сектора 

 Расширение рынков сбыта 
субъектов МСП

 Роль малого бизнеса в развитии 
производственного потенциала 
Страны

 Запуск приоритетных проектов - 
Пошаговый план сопровождения 
СМСП Муниципалитетом

 Сила в малом: реализация 
экспортного потенциала 
производителей сегмента МСП

 Подбор льготного финансирования

 Сертификация и стандартизация 
выпускаемой продукции 

  Участие в конкурсе "100 лучших 
товаров" 

  Студотряды. Направления на 
прохождение практики

 Федеральные Меры поодержки по 
интеграции МСП в маркетплейс

  OZON: Как OZON может стать 
платформой для расширения 
вашего бизнеса. Что нужно для 
успешной интеграции?

 ОБЗОР ПРИОРИТЕТНЫХ 
НАПРАВЛЕНИЙ ПРОГРАММЫ 
ИМПОРТОЗАМЕЩЕНИЯ

 Региональный инвестиционный 
проект: статус, налоговые льготы 
и преференции

Ситников Руслан Леонидович, 

Первый зампредседателя Правительства Иркутской области

1 февраля

Саммит 
производителей



 YANDEX: Алгоритмы и механизмы 
продвижения на Yandex Маркете. 
Как использовать платформу для 
максимизации сбыта. 

 ИРМАГ: Особенности и 
преимущества региональных 
маркетплейсов. Особенности 
локального рынк

 Сбермаркет/Сбермегамаркет

   Яндекс Лавк

 КАК РАБОТАТЬ С МАРКЕТ-
ПЛЕЙСАМИ: ОШИБКИ И СОВЕТЫ

 БИЗНЕС-ПРОЕКТ С НУЛЯ - 
ОСОБЕННОСТИ ПЛАНИРОВАНИЯ: 
ОТ ПОДБОРА УЧАСТКА ДО 
ОРГАНИЗАЦИИ 
ИНФРАСТРУКТУРЫ

 Поддержка муниципалитета -
пошаговый план

 КАК ИСТОРИЧЕСКОЕ ЗДАНИЕ 
СДЕЛАТЬ СОВРЕМЕННЫМ 
ПРОИЗВОДСТВОМ И 
КРЕАТИВНЫМ КЛАСТЕРОМ

12:30 – 13:30 перерыв

13:30 – 15:00 Синий зал красный зал

КАЧЕСТВО - ОСНОВА ИМИДЖА, 
КОНКУРЕНТНОГО ПРЕИМУЩЕСТВА 
И ТЕХНИЧЕСКОГО СООТВЕТВИЯ

ГОСЗАКУПКИ, КАК ИНСТРУМЕНТ 
РАСШИРЕНИЯ РЫНКОВ СБЫТА МСП

 Возможности конкурса "MADE IN 
RUSSIA"  - что открывает победа? 
Чек-лист для участника 

 Конкурс "100 ЛУЧШИХ ТОВАРОВ" - 
новые ориентиры развития

 Кейс: обмен опытом 
предпринимателей 

  Техническое соответствие-
основа качества

 Государственные закупки: 
преимущества МСП 

  Электронный магазин Госзакупок 
МС

 Реестр недобросовестных 
поставщиков: основания для 
включения и риск

 Сопровождение от А до Я - ТОП 5 
распространённых ошибок

 Кейс: Реальный бизнес-как выйти 
на госзаказ

белый зал

ЦСМ. Стратегоическая сессия для 
производителей и участников конкурса 
"100 лучших товаров"



15:00 – 15:30 перерыв

15:30 – 16:30 Синий зал красный зал

АКТУАЛЬНЫЕ ЭКСПОРТНЫЕ 
НАПРАВЛЕНИЯ: ЧТО И КУДА 
МОЖНО ПРОДАВАТЬ

ЗАПУСК ПРОИЗВОДСТВА - ТРЕНД 
СОВРЕМЕННОГО БИЗНЕСА

  Экспорт России в  2024 г. - чего 
ожидать? Новые направления и 
перспективы несырьевого 
неэнергетического экспорта;

 Эффективные инструменты для 
входа на внешние рынки: гранты, 
кредиты, страхование экспорта. 
Новые условия работы 
российских компаний. 
Оперативная реакция компаний 
на рыночные изменения;

  Топ-3 меры государственной 
поддержки экспортно-
ориентированного мсп

 Кейс: опыт экспортёра 

 Практические решения в 
маркетинге для производителей: 
от стратегии до реализаци

  Автоматизация бизнес-
процессов: Эффективное 
использование технологий для 
уменьшения издержек и 
увеличения выручки

 Экспорт в цифровую экономику: 
как ИТ может сделать ваш 
продукт глобальным

 Современные тренды - успех или 
успеть

 Производство экопосуды

  Технологичность производства и 
внедрение инноваци

  Создание прототипа, 
тестирование и запуск серийного 
производства

белый зал

МАРКЕТИНГ И AI: НОВЫЕ РЕАЛИИ СБЫТА



16:30 – 16:45

17:55 – 18:10

перерыв

Итоги дня. завершение форума

16:45 – 17:55 Синий зал красный зал

Оборудование: инвестиции в 
модернизацию или запуск 
нового?

 Чек-лист заявителя СМСП на 
получение услуг по 
позиционированию на 
международных рынка

 Прикладной чек-лист с указанием 
требований и рисков при их 
несоблюдени

 Международная выставка за счет 
мер господдержки - условия и 
перспектив

 Как выйти на полки 
дегустационных павильонов РФ, 
Дубаи, Китае, Вьетнаме, Египте, 
Турци

 Кейс: опыт экспортера

 Программа развития и/или 
бизнес-план - что смотрят и 
анализируют инвесторы

 Комплексная поддержка 
производител

 Ньютон-финанс - что интересно 
инвестора

 Проблемы отрасли: 
обслуживания оборудовани

 Субсидии как источник 
компенсации затрат на 
модернизацию

ВЫСТаВОЧНО-ЯРМОРОЧНАЯ

ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ НА 

ЗАРУБЕЖНЫХ РЫНКАХ



10:10 – 11:20

10:00 – 10:10 Синий зал. Открытие форума

Синий зал

белый зал

План выхода на маркетплейсы 
с инструментом  фулфилменда

МАРКЕТПЛЕЙСЫ НА ЗАРУБЕЖНЫХ 
РЫНКАХ

 OZOB и WB - вкусовые 
предпочтения зарубежных 
рынков 

 Транспортная доставка 

 "Таможня дает Добро" - 
требования к селлеру при 
экспорте товаров через 
маркетплейс

Окладникова Диляра

2 февраля

Саммит 
производителей

10:10 – 17:30

красный зал

Показ корпоративных фильмов и 
роликов иркутских производственников, 

Фильмы Буркало

11:20 – 12:50 Синий зал белый зал

Школа OZON  ТРАСНПОРТНЫЕ РАСХОДЫ 
ЭКПОРТЕРОВ - НЬЮАНСЫ 
ЗАРУБЕЖНЫХ РЫНКОВ

 "МЕРЫ ГОСПОДДЕРЖКИ ПО 
ТРАНСПОРТНЫМ РАСХОДАМ"

12:50 – 13:30 перерыв



13:30 – 15:00

15:30 – 16:30

16:45 – 17:30

Синий зал

Синий зал

Синий зал

белый зал

Школа WB

Школа Сбермаркета/

Сбермегамаркета

Школа ЯндексМаркет

Бизнес-Интенсив от БеинОпен

15:00 – 15:30

16:30 – 16:45

17:30 – 18:00

перерыв

перерыв

Итоги дня. Завершение Конференции


